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En un horizonte a largo plazo, se enfrentaran a la electrificacion del parque, con la que podrian dejar de
facturar un 38%

Los talleres catalanes prevén incrementar su facturacion un
7,2% en 2019

Los talleres catalanes prevén incrementar su facturacién este ano un 7,2% hasta alcanzar los 2.140,8
millones de euros, segun datos del informe “La descarbonizacion de la posventa en Catalufia”, presentado
hoy durante su Jornada Solera Talent de Barcelona, la nueva iniciativa de la compafiia para ayudar a los
profesionales de la posventa a mejorar en la gestion y liderazgo empresarial y en la inclusion de la
tecnologia como parte de la cadena de valor, acompafandolos en su proceso de digitalizacion.

El informe de Solera, que analiza mas de 4 millones de reparaciones en nuestro pais relativos al 99,9% de
los modelos del parque, atribuye este crecimiento a la mayor tecnologia que incorporan los vehiculos, pues
son operaciones de mayor cuantia y, por tanto, mas rentables para la cuenta de resultados del taller.

Y eso a pesar del acusado envejecimiento del parque catalan donde el 57,9% de los vehiculos supera los
10 afos y tan sélo el 26,1% llega a los 5 anos, siendo Lleida y Tarragona donde el problema de la
antigiedad es mas acuciante.

Precisamente, la fotografia por provincias, en lo que a evolucién de mercado concierne, muestra que
Barcelona aglutina mas de tres cuartas partes de la facturacion, hasta los 1.666,1 millones de euros (un
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10,6% mas en tasa interanual), mientras que Tarragona cerrara el ejercicio con una facturacion de 170,9
millones de euros (un 6,5% mas).

Por su parte, Girona y Lleida proyectaran descensos en comparacion con el afio anterior, un 11,9%, hasta

los 177,3 millones de euros, y un 2,1% menos, hasta los 126,4 millones, respectivamente, donde en efecto
el envejecimiento de los vehiculos tiene mayor incidencia.

Tabla 1. PREVISION 2019 FACTURACION POSVENTA CATALUNA

BARCELONA 1.666,1 millones de € 10,6%
GIRONA 177,3 millones de € -11,9%
LLEIDA 126,4 millones de € -2,1%

TARRAGOMNA 170,9 millones de € 6,5%

TOTAL CATALUNA 2.140,8 millones de € 7,2%

Casi un 40% menos de ingresos con la electrificacion

Si el reto de la posventa en el corto plazo es el envejecimiento del parque y conseguir cuadrar las cuentas
con vehiculos que pasan menos por el taller y para operaciones de menor importe, a largo plazo lo es la
electrificacion del parque. Un proceso que, segun Solera, podria reducir la facturacion de los talleres
catalanes un 38%, lo que supondria dejar de facturar 837 millones de euros si tenemos en cuenta como
referencia el dato previsto para 2019.

Y es que, dentro de la lucha contra el cambio climatico, las motorizaciones diésel y gasolina encaran una
cuenta atras que, de ser aprobado el Anteproyecto de Ley de Cambio Climatico por el futuro Gobierno,
tendria su horizonte en 2050 y abriria la puerta a la movilidad 100% eléctrica con el impacto que ello tendra
sobre la industria del automovil y la posventa.

Un impacto que, por tanto, requiere de una transicion progresiva, ordenada y realista, y que deberia contar
como primer paso con un plan de achatarramiento que pusiera coto al envejecimiento del parque a escala
nacional, o en su defecto autonémico, que permitiese adquirir vehiculos de combustion interna y
electrificados.

De hecho, estamos lejos de una electrificacion plena del parque, pues, en el caso particular de Cataluia,
el eléctrico representa el 0,04% de los coches en circulacion. Si hablamos de toda Espafia, con mas de
20.000 unidades, el 8,85 de estos vehiculos se localizan en la comunidad catalana, auspiciado, sobre todo,
por el renting.

Menos piezas, menos ingresos

El motivo de este descenso esta en que los vehiculos de combustion interna necesitan de una serie de
mantenimientos preventivos que con el eléctrico desaparecen. Y es que estos coches integran 25 piezas y
elementos que no se encuentran en los eléctricos, como son el aceite, filtros de aceite, correa de
distribucion, bujias, inyectores, escapes, etc., y que entre todos ellos superan los 15.000 euros.

Una pérdida de ingresos que no se compensa con el “efecto bateria” pues si bien es una pieza costosa -
con un precio medio de mas de 11.000 euros- tiene el handicap de que el paso por boxes para cambiarla
es cada diez anos, una horquilla de tiempo mucho mayor que el requerido por las piezas de mecanica de
un diésel o gasolina.

Esta transicion del diésel/gasolina al eléctrico también tendra su impacto en la mano de obra de los talleres
catalanes. Segun el informe de Solera, el niumero de horas trabajadas en los centros de reparacion se
rebajara previsiblemente en un 90%, pues cambiar una bateria es una tarea que apenas requiere seis
horas de trabajo.

De este modo, el progreso tecnoldgico y sostenible del vehiculo obliga a los talleres a evolucionar, siendo
el primer paso el de la digitalizacion. Y es que actualmente solo 2 de cada 10 talleres en Espafa estan



digitalizados. Son sobre todo negocios pequenos que, en el caso de Catalufa, suman 5.060 talleres, el
77% del total de empresas de reparacion y mantenimiento de la comunidad, que corren el riesgo de
guedarse fuera al no estar digitalizados.

Segun el responsable de Mercado Posventa de Solera, José Luis Gata, “la electrificacion del taller, unido
a la evolucion tecnolégica del coche, obligara a los centros de reparacién a adaptar su modelo de negocio,
que puede ir muy asociado a la actualizacion del software de los vehiculos, lo que hara de estos negocios
estar mas cercanos a la informatica que a la propia reparacién. Pero el primer paso es digitalizarse. Hace
falta una transformacion digital del taller, de lo contrario muchos podrian verse abocados a su
desaparicién”.

Solera Espaia es experta en soluciones de negocio de alto contenido tecnolégico para el sector
asegurador, tanto Hogar como Auto. Con presencia en Esparia desde 1979, Solera presta su servicio a las
principales compafiias del sector asequrador y mas de 20.000 proveedores de reparacion. En la ultima
década, Solera, a través de sus soluciones, ha optimizado la gestion de mas de 40 millones de siniestros.
Solera Espana forma parte de Grupo Solera, con sede en Estados Unidos, presente en cerca de 80 paises
con alrededor de 4.600 empleados. El Grupo Solera forma parte de Vista Equity Partners, compafriia de
inversion enfocada en companiias tecnoldgicas punteras, siendo Solera la unica de su portafolio dentro del
sector asegurador y de automocion. Mas informacion en www.solerainc.es
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